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Schritt 1

Vor Deinem 3er Call

Dein Leader soll Dich ordnungsgemal ins
Gesprach rein holen und vorstellen

und wenn sie mit Dir im Telefonat sind, MUSSEN sie
leise sein und Dich das Gesprach kontrollieren
lassen.



Schritt 2

Nimm Dir Zeit um Entdeckungsfragen
ZU stellen

a. Erzahl mir von...
b. Wie lange hast du...



Schritt 3

Frage Bedarfs-/Problem-Fragen

a. Was iIst das Frustrierendst Uber deinen (Job,
finanzielle Situation, Leben, etc.)...

b. Was mochtest Du gerne andern bei (Job,
finanzielle Situation, Leben, etc.) ...

c. Welche finanziellen Ziele mochtest du
erreichen?



Schritt 4

Frage Schmerz-Fragen

a. Welche Auswirkungen hat das auf deine
Familie?

b. Welche Auswirkungen hat das auf deinen Job?

c. Was sind die Konseguenzen, wenn sich das
Problem nicht 10st?



Schritt 5

Wenn der Interessent nicht sehr vertraut ist mit der
doTERRA Geschaftsgelegenheit; oder Du mochtest
iIhm/ihr mehr Informationen dartiber geben, dann tue
es hier. Dann frage Losungs-/Vorteils-Fragen.

a. Wie wertvoll ware es ...7?

b. Welche Vorteile siehst du von ...?

c. Wenn du deinen Zauberstab schwingen
konntest und doTERRA ware genau das was du

Im Leben haben mdchtest, wie wirde das
aussehen?



Schritt 6

Frage spezifische Fragen, um heraus zufinden, wie Du am
besten ihr doTERRA Business unterstutzen kannst.

a. Mochtest du dein Einkommen erganzen oder
ersetzen?

b. Was bedeutet fur dich dein Einkommen zu erganzen,
sind es € 500/Mo., € 1000/Mo. oder € 2000/Mo.?

c. Was bedeutet fur dich dein Einkommen zu ersetzen
sind das € 2,000/Mo., 5000/Mo., 7000/Mo. oder
10000+/Mo0.?

d. Bis wann mochtest du dieses Einkommens-Ziel
erreichen, in 3 Monaten, 6, 12 oder 24 Monaten?

e. Wie viele Stunden pro Woche konntest du flr dein doTERRA

Business aufwenden, um deine Ziele zu erreichen?



Schritt 7

Frage sie die folgende Frage:

Ich denke ich habe nun verstanden, was deine Ziele
sind und wie ich dich dabel unterstiitzen kann sie zu
erreichen. Gibt es noch etwas, das du wissen

mochtest, damit du dich wohlfuhlst mit doTERRA ein

residuales (indirektes) Einkommen aufzubauen?
(Wenn sie mehr Fragen haben, beantworte sie.)



Schritt 8

Schliel3e mit einer Aufforderung zu Handlung.

Lald uns einen nachsten Termin fixieren, wo wir tber
einen spezifischen Business Plan sprechen konnen.
Wir werden zusammen einen 30-Tage, 60-Tage und
90-Tage Plan erstellen. Ich kann nachsten
(Dienstag), wann ist bel dir die beste Zelit, (in der Fruh
oder am Nachmittag)?



Schritt 9

Sag ihnen, es hat dir wirklich gefallen mit innen zu
sprechen. Achte darauf, dass du Dynamic
Listening-SkiIIs (Dynamische Horfahigkeiten) anwendest.

(Erinnere dich an ein Detall eurer Konversation, was
sie dir vorher erzahlt haben und beziehe dich auf
das!).

Sag ihnen, dass du dich darauf freust, mit thnen
einen Business-Plan zu erstellen.



Schritt 10

Sag ihnen, dass du das Gesprach jetzt verlasst, lass
deinen Leader wieder ibernehmen und die beiden
sollen das Gesprach weiterfuhren.
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